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NEGOCIOS 4

w Onde vocé encontra produtos e servigos

em condigcoes especiais oferecidos

~ IREF

o e
e

pelos nossos parceiros. y f

icdo 05 / 2022

Seja parceiro da ABAD Logistica -

na Central de Negocios | Serwg:?s .
Tecnologia e Automacao -

Relacionamento e novos negocios Veiculos, Acessorios e Insumos -
com o setor atacadista e distribuidor ~ Mais Parceria com Checkup Médico -
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Beneficios exclusivos para os associados da ABAD

A Central de Negocios ABAD (CNA) é uma rede de relacionamento comercial entre os

associados da entidade e fornecedores de produtos e servigos de uso comum do setor.
Este € um dos mais importantes servicos prestados pela ABAD aos Agentes de Distribuicao S
de todo o pais, principalmente por intermédio de suas 27 Filiadas Estaduais. ,mn‘l
1Ll

VANTAGEM PARA O AGENTE DE DISTRIBUICAO
| Produtos e servigos sob medida para sua necessidade, com descontos e condigdes especiais de pagamento.

N VANTAGEM PARA AS EMPRESAS PARCEIRAS

Maior visibilidade e competitividade para sua empresa, através de
parcerias solidas, relacionamento e novos negdcios.

A CNA esté sob os cuidados de Rogério Oliva, diretor de Relacionamento Comercial da entidade.
A equipe, formada por quatro executivos de relacionamento, esta a disposi¢éo para atender
associados e filiadas e para firmar novas parcerias.

Para mais informagoes, contate:
centraldenegocios@abad.com.br ou (11) 3056-7500, ramal 2220 - (11) 99201-9316

o DE
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www.abad.com.br/central-de-negocios
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O setor atacadista e distribuidor atendeu ao chamado do Instituto ABAD e nao parou de doar.
A Campanha de Natal 2021, com o tema NAO PARE DE DOAR, teve grande adesao e possibilitou a
doacao de alimentos, bringuedos, livros, roupas e produtas de higiene e limpeza a populacao em
situacao de vulnerabilidade, que ainda sofre com os impactos econdmicos da pandemia da Covid 19.

Além da campanha de Natal, outra mobilizagao de urgéncia recebeu o apoio de todo o setor. A
campanha TODOS PELA BAHIA, realizada no fim de dezembro, em parceria com a filiada Asdab,
arrecadou mais de 70 mil reais para a compra de cestas basicas para os desabrigados das enchentes
que acometeram o Sul da Bahia no fim do ano.

Um agradecimento especial a todos que
doaram e integraram essa corrente do bem.
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FIZEITIDS o que sabemos fazer de melhor: distribuir,
mas, dessa vez, distribuimos solidariedade.
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Parceiro

Juntos, podemos mais!



ASSISTENCIA
MEDICA

HOSPITAL ISRAELITA ALBERT EINSTEIN

Oferecemos uma estrutura completa para diagnéstico,
prevencao e tratamento, variados tipos de exames e servigos,
corpo clinico altamente especializado, consultérios de
diversas especialidades, pronto atendimento 24h, centros de
saude da mulher, clinicas de imunizagéo, entre outros.

PRODUTO

( )
: Emstelg Che.;:k;Up . CONTATO

rograma de cuidado personalizado, com Agendamento de Check-up

abordagem multiprofissional e atendimento o
exclusivo com concierge, focado em prevencéo e agendcheckup@einstein.br
qualidade de vida. S&o avaliados fatores de risco, (11) 2151-1233 opgao 3
além de promover saude com dicas de nutrigao,
atividade fisica e varias outras informagoes.

. J

Benevix

A Benevix, segundo maior grupo de administrag@o de beneficios do pais, foi criada por especialistas com mais de
20 anos no mercado de saude, atendendo hoje mais de 180 mil beneficiarios. Na parceria com a ABAD, oferece
planos de saude com a qualidade Unimed e 6timas condi¢bes para sua empresa.

PRODUTO

v’ Plano de saude Coletivo Empresarial Unimed,
com opgdes a partir de R$ 173,20

Além dos valores diferenciados, o plano tem as
seguintes caracteristicas: 0800 591 0534

+ Coparticipativo
+ Area de atuagéo da Unimed Vitoria

* Atendimento H izado e P lizad
|+ Atendimento Humanizado e Personalizado )

CONTATO
comercialnacional@benevix.com.br

()| feseios

www.abad.com.br/central-de-negocios




ASSISTENCIA

MEDICA = fiduciam

— T N~
SulAmérica

FIDUCIAM

A Fiduciam é uma consultoria em gestdo de beneficios (saude, odontologia e vida) e seguros (empresarial,
depésitos, equipamentos, garantia, frota, responsabilidade civil etc.). Com profissionais experientes, operamos em
parceria com as principais seguradoras, desenvolvendo solugdes diferenciadas para que nossos clientes continuem
focados em suas atividades. Confira as condigdes especiais da Sulamérica para os associados da ABAD.

PRODUTO

4 )
v’ Plano de Saude Empresarial: atuamos com as principais CONTATO
operadoras do mercado e apresentamos as melhores opgdes na Carlos Renato Martins de Queiroz
relagdo custo-beneficio. carlosqueiroz@fiduciam.com.br
v’ Plano Odontolégico Empresarial: equipe de especialistas vai (21) 98399-1166

apresentar um painel de mercado que atendera empresas de qualquer
tamanho e segmento de atua¢do com muito profissionalismo.

v’ Seguro de Vida: apresentamos cotagdes das seguradoras com as
\solug()es mais adequadas aos nossos clientes.

J

RGIS

Maior provedor de solugbes para gestdo de estoques do mundo, com 60 anos de experiéncia e mais de 20 anos no Brasil.
Presenca em mais de 40 paises, atuagao nos 5 continentes. Mais de 40 bases estrategicamente localizadas no pais.

PRODUTOS

4 )
v’ Inventarios de Estoques: Solugdes para todos os segmentos, de

lojas de varejo a armazéns de pegas MRO.

v’ Carga Garantida: Auditoria na expedigéo de Centros de Distribuigao

ou Recebimento de Lojas com Equipes fixas ou temporarias / Aplicativo (11) 3996-5384

especifico / Dashboard de Indicadores On-Line. (11) 99345-4434 (whatsapp)
v’ Auditorias Operacionais (Ruptura, Prego, Processos): Auditorias
de qualidade de produtos e processos, Dashboard de Indicadores,
sugestao de agdes, acompanhamento da implementagéo das acdes.

v’ Logistica Integral: Solugdes em administracéo logistica e gestdo de
estoque para todos 0s segmentos.

CONTATO
salesbrazil@rgis.com

www.abad.com.br/central-de-negocios




STILL

STILL

Lider em equipamentos de movimentagao e armazenagem no
Brasil, oferecendo solugdes de intralogistica personalizadas
que incluem transpaleteiras a empilhadeiras, equipamentos
para armazenagem, softwares e servigos.

PRODUTOS

4 )
v’ Empilhadeira FM-X New Generation: alta capacidade de carga CONTATO
residual, permitindo elevar cargas de 1.000kg a 13 metros. comercial@still.com.br
v Empilhadeira RX 50: contrabalangada que garante conforto, de- (11) 4066-8100
sempenho, versatilidade e seguranca nas operagdes. Ideal para operar (19) 3115-0808
em espagos reduzidos.
v’ Software FleetManager 4.x: a evolugéo no gerenciamento de frota.

G J

AB GROUP

No mercado de consultoria desde 1993, contabiliza mais de 3.000 projetos realizados e mais de 50.000 alunos treinados.

PRODUTOS
( ]
v’ Servigos v Areas de Atuagao W
* Negocios e Mercado
« Novos Negoécios * Processos d . L
, * Supply Chain e Logistica
. * Custos e Indicadores .
* Planejamento e o » Tecnologia
Aconselhamento Estratégico * Terceirizagao + Conhecimento
. e * Sistemas
« Canais de Distribuicao (
o * Automagdo CONTATO
* Centros de Distribuigdo * Remuneragéo por Altamiro Carlos Borges Junior
* Condominios Logisticos Produtividade altamiro.borges@abgroup.com.br
\’ Estrutura Organizacional * Treinamento (34) 98409 5210

www.abad.com.br/central-de-negocios




BoaVista

A Boa Vista alia inteligéncia analitica a alta tecnologia para transformar dados em solugdes. Criada ha mais
de 60 anos como SCPC, ¢ precursora do Cadastro Positivo, da consulta do CPF com score e de parcerias na
negociagao de dividas.

BOA VISTA

PRODUTOS

4 , ) CONTATO

v’ Define Positivo: E uma solugdo completa para www.boavistascpc.com.br
anélise de empresas e conta com informagdes
cadastrais, restritivas, historico e habito de pagamento
vindo do Cadastro Positivo.

v’ Aviso Eletronico de Débito (AED):

E uma solugdo que comunica a inclusdo de
devedores no banco de dados do Servigo Central

de Protecédo ao Crédito — SCPC.

\. J

Central de Vendas
0800 701 7887

BOOMERA b m
A Boomera foi criada para valorizar e dar nova vida a residuos que 0 0 e ro-

acabariam em aterros sanitarios, transformando-os em produtos DO INICID AD INFCIC
circulares com causa. Com a metodologia proprietéria CircularPack,
trabalha a economia circular de ponta-a-ponta, fazendo ciéncia com

muita consciéncia em seu laboratério de materiais, passando por logistica CONTATO
reversa em parceria com mais de 300 cooperativas, atendimento a PNRS Gustavo Fonseca
e transformando os residuos com pesquisa, desenvolvimento e inovagéo. Gustavo.fonseca@boomera.com.br
Fundada em 2011, a empresa também € parceira do Instituto ABAD no (11) 2308-5175
desenvolvimento do projeto Futuro Consciente.
PRODUTOS
. . )
v’ PEVs (Ponto de Entrega Voluntaria: Instalagéo, residuos sélidos e dar a eles a destinagéo
operagdo e gestdo de Pontos de Entrega Voluntariade ~ adequada.
materiais reciclaveis (PEVs), onde os consumidores v Transformagéo de residuos: Os residuos
depositam de forma voluntaria os residuos reciclaveis  coletados podem ser transformados em PCR (resina
que geram. pos consumo) usado como matéria-prima em
v’ Educagdo Ambiental: Outro aspecto do projeto  diversas aplicagdes. Contamos com um laboratorio
Futuro Consciente, que tem como viés conscientizar ~ de engenharia de materiais e duas fabricas com
\os consumidores a fazerem a separagéo dos operagdes verticalizadas para produgéo em alta escala.)

() ReEios

www.abad.com.br/central-de-negocios




CIMAGGI

CONSORCIO MAGGI

Na década de 1970, o Brasil vivia um processo inflacionario elevado. Nessa época, com a
aquisicao da Maggi Veiculos - concessionaria Fiat da cidade de ltu — as Empresas Maggi
investiram no sistema de consorcio, uma excelente alternativa para a aquisi¢do de veiculos.
Hoje, a administradora tem sede em ltu, no interior de S&o Paulo, e suas operagdes estio
presentes por todo o territorio nacional, contando com profissionais altamente treinados e
qualificados para um excelente atendimento aos parceiros e clientes. Temos as melhores
condigdes do mercado, flexiveis e diferenciadas, com garantia de entrega das marcas.

Trabalhamos com caminhdes Volkswagen, implementos e maquinas industriais Caterpillar,
maquinas agricolas Massey Ferguson e Valtra, veiculos das marcas Fiat, Volkswagen, Toyota,
Citroén, Land Rover, Jaguar e Volvo, motocicletas Harley-Davidson.

PRODUTO

4 ) VANTAGEM/DIFERENCIAL
v’ O grupo 736 do Consorcio Maggi

O Consorcio Maggi tem garantia de entrega

atende todas as necessidades e tem de fabrica e longo prazo para pagamento,
o0 que faz com que a parcela se adapte ao

como principais caracteristicas: : .
prineip orcamento dos diferentes portes de clientes.

* Prazo: até 120 meses para pagar

+ 400 participantes

. A r 1
Sem taxa de adesdo PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS

* Taxa de Administragao: 11% * Mira Otm Transportes

* Transportes Tozzo
* Paradiso Giovanella Transportes
* Nos 24 primeiros meses do grupo, « TME Transportes Maquinas e Equipamentos

serdo até 104 contemplados. L. Braspress Transportes Urgentes

* Fundo de Reserva: 1%

CONTATO
www.consorciomaggi.com.br
Central de atendimento:

0800-778-1100 | (11) 4025-6000 |
consorcio@consorciomaggi.com.br

Central de vendas:

0800-042-0017 | (11) 95336-0658 | relacionamento@admconsorcio.com.br
Redes Sociais:

Facebook: consorciomaggi

Instagram: @consorciomaggi

()| feseios
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Dessimoni
& Blanco

db

DESSIMONI & BLANCO ADVOGADOS

Ha mais de 24 anos, o DBA vém trabalhando estrategicamente para oferecer as empresas da cadeia
de abastecimento solugdes juridicas eficientes e atualizadas.

ATUACAO:
( )
* Tributario CONTATO
+ Societario Dra. Patricia Fiore
* Contratos e negociagdes estratégicas pfiore@dba.adv.br
* Civel (11) 3071-0930
+ Contencioso comercial e societario
* Imobiliario
* Trabalhista
* Digital e tecnologia
* Propriedade intelectual

FIA

A FIA (Fundac&o Instituto de Administragao) desenvolve projetos de FUNDACAO
pesquisa, consultoria e educac&o em todas as areas da Administrag&o, L"éﬂgglgggg
incluindo cursos de graduacéo, pés-graduagéo, MBAs e P6s-MBAs,

Mestrado, cursos de extensdo e cursos in company.

PRODUTOS

(O ProCED FIA, Programa de Capacitagdo da Empresa em Desenvolvimento da FIA*, € um nucleo de
exceléncia em gestdo empresarial, que oferece:

v’ MBA Gestdao Empresarial: voltado a executivos de grandes empresas.

v’ MBA Gestéo de Negécios de Seguros e Previdéncia: voltado a executivos do mercado segurador.

\V Pés-graduagao Gestao Exponencial: Pequenas e Médias Empresas. )
*Os cursos sao presenciais e online
CONTATO (11) 3732-3531
Milene Lavifia (11) 98689-8122

milenel@fia.com.br

()| feseios
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FUNDAGAO DOM CABRAL

A 92 melhor escola de negdcios do mundo, de acordo com o ranking

de educagéo executiva do jornal Financial Times.

PRODUTOS

= DC

Para ser relevante.

CONTATO
0800.941.9200
atendimento@fdc.org.br
www.fdc.org.br

r
v’ MBA & Pés-graduagao: Cursos de Mestrado
Profissional, Executive MBA e P6s-Graduagéo que
aliam formagao tedrica e foco no mercado, unindo o
pensamento académico e empresarial.

v’ Média e Curta Duragao: Programas versateis e em
constante movimento que conectam as transformagdes
do mercado com foco em resultados. Uma abordagem
assertiva que traz para a aprendizagem o que de mais
importante acontece no ambiente de negécios, no
Brasil e no mundo.

v’ Trekker: Design de carreira em jornadas

N
personalizadas para os seus desafios.

v’ Empresas: Resolucéo de desafios empresariais
com inovagao e autonomia produtiva, por meio de
acompanhamento, experiéncia e solugdes do tamanho
da sua empresa.

v’ Gestdo Publica: Toda a experiéncia e exceléncia
da FDC aplicadas para que o setor se torne agente
de transformagao no plano da gestao e das politicas
publicas, visando a geracéo de valor publico e
0 desenvolvimento social, por meio de praticas
inovadoras e com foco em resultado.

INTERHUNTER

ﬂmnumsn

Excalincia em Recrutamento

Consultoria especializada em Recrutamento & Selegéo, Treinamento & Desenvolvimento

de profissionais para todo Brasil.
PRODUTOS

(
v Interhunter — Especializada em R&S

para as areas Comercial, Marketing, Trade
Marketing, Administrativo e Logistica.

v’ Hunter4Tech - Especializada em R&S para
as areas de Tecnologia e Transformag&o Digital.
v Interhunter Academy - Especializada

em T&D, Palestras e Workshops para
\Liderangas e Equipes Comerciais.

CONTATO

Glaucia Telles
glaucia@interhunter.com.br

(11) 4208-2052 - (11) 97019-5694

www.abad.com.br/central-de-negocios




Gofind

GOFIND

Especialista na digitalizagao do estoque de produtos no pequeno varejo, a Gofind tem como
objetivo se tornar a principal fonte de informagéo sobre a disponibilidade de produtos em
lojas fisicas e virtuais do pais. Com mais de 900 empresas integradas em seu sistema,
ajuda marcas e distribuidores a digitalizar seu estoque no varejo, otimizando a cadeia de
suprimentos € melhorando a experiéncia do consumidor.

PRODUTOS
( )
v’ Trade Marketing Digital - Aumente suas vendas dando presenca CONTATO
digital e divulgando seus produtos no pequeno e médio varejo. Sarah Duarte
v’ Abastecimento Inteligéncia - Melhore a reposigéo dos seus sarah.duarte@gofind.online
produtos e antecipe a ruptura de estoque no pequeno varejo. (47) 99612-5622

v’ Localizador de Produtos - Mapeamos e mostramos a
disponibilidade de produtos em lojas fisicas, lojas online e

marketplaces.
\_ J/
TEMSI
Fundada na Italia em 1978, TEMSI é empresa lider na oferta Py
de gest&o operacional com projetos desenvolvidos em mais de grow your business.

600 empresas clientes. Nosso foco é o Incremento da eficiéncia
dos processos organizacionais, a redugéo das dispersdes

e construcdo de sequéncias e método de trabalho padréo.
Operamos no Brasil oficialmente desde 2018 através de duas
regionais: Nordeste (Estados do Norte e Nordeste) e Sudeste
(Estados do Sudeste e Sul). Desde janeiro de 2022, nos filiamos a
ABAD (Associagéo Brasileiras Atacadistas e Distribuidores).

PRODUTO

4 )

v’ Operagdes de aumento de produtividade nas lojas, nos centros de
distribuicdo, no custo do transporte, nas linhas de produgéo (chdo-de-fabrica). CONTATO
Nossos servigos sdo orientados ao aumento da eficiéncia na realizagéo de info@temsi.com.br
processos organizacionais, que sejam realizados em negdcios do varejo, ou (1) 3666-0271
ainda dentro de processos produtivos fabris. A TEMSI pode conduzir a empresa a
uma economia de custos operacionais em torno de 15% a 20% do valor atual.

. J
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SERASA EXPERIAN

ecs
= SErasa
* experian.

Na Serasa Experian, desvendamos os dados para que eles sejam a ponta da transformagao econdémica e social.
Com 50 anos de trabalho pelo desenvolvimento das relagdes de consumo no Brasil, somos a maior empresa de
servicos de informacao do pais e integramos a Experian, lider mundial em servicos de informag&o, o que nos
credencia a estarmos a frente na criacdo de solugdes inovadoras aos consumidores e permitindo que empresas
reinventem seus negdcios, gerando mais resultados para toda a sociedade.

PRODUTOS

v’ Prospeccao, cadastro e qualificagao:

Encontre novos clientes e fortaleca seu
relacionamento a partir das nossas listas
qualificadas de contatos, da geolocalizagéo
e da segmentacao. Invista em qualidade de
dados e potencialize os seus negocios!

v’ Concessao: Com a automacgao da

sua mesa de crédito, € muito mais facil
tomar as melhores decisdes de negécios.
Invista em solugdes que trazem agilidade,
padronizagao, baixo custo, diminui¢éo dos
riscos e maior produtividade.

v’ Gestao: Quer entender qual é o publico
ideal para os seus negécios? Confira
matrizes de riscos de todas as regides do
pais, com dados exclusivos sobre clientes
ativos consultados por atacadistas nos
ultimos 12 meses.

v’ Cobrancga: Quem tem as ferramentas
adequadas pode ter muito mais eficiéncia
para fechar negécios. E importante

saber o momento certo de investir em
segmentagao da carteira para saber quem
cobrar, e em novos canais de acionamento
para alcangar os seus objetivos!

G

VANTAGEM/DIFERENCIAL

0 associado ABAD Filiadas Estaduais conta
com solugoes customizadas da Serasa

Experian para atacadistas, com precos
diferenciados e descontos exclusivos.
Aproveite!

- PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS A

* Armazém Mateus
+ OESA

+ Cacique Atacado
* Makro Atacadista
* Martins

* Megafort Distribuidora
* E muitos outros

. J

CONTATO
www.serasaexperian.com.br

()| feseios
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¥ vercer

uma empresa APAS @1

VERCER

A Vércer é a solugao definitiva para o cadastro de produtos completo e atualizado. Através de nossa
plataforma automatizamos e modernizamos o processo de cadastro. Possuimos recursos para
organizar e alinhar as informagdes com toda a cadeia de abastecimento.

PRODUTO
v’ Nosso negdcio consiste em garantir a qualidade de CONTATO
dados de produtos, de maneira automatica, proporcionando Renata Pereira
velocidade e o0 aumento da produtividade no processo cadastral comercial03@vercer.com.br
dentro dos varejos, principalmente no langamento de produtos (11) 94588-4925

TECNOLOGIA
E AUTOMACAO
ACACIA
Estamos no mercado de tecnologia ha 30 anos construindo
uma historia de inovagdo no segmento. Ao longo do tempo nos CONTATO
especializamos em vendas, treinamento, customizagao e suporte Dante Villani
de softwares para automacéo da Forga de Vendas e produtos dante@acaciaconsultoria.com.br
especiais. Criamos ferramentas unicas, flexiveis e escalaveis, que (14) 98118-9824 - (14) 2105-3333
se adequam a politica e a cultura comercial do seu negocio.
PRODUTOS
( )
v’ AFV Forga de Vendas - Agilize a entrada de v’ AFV Check - Trata-se de uma funcionalidade
pedidos e melhore a eficiéncia do atendimento implantada a Forga de Vendas, garantindo mais
ao cliente. flexibilidade para o agente de vendas. Com ela é
v’ AFV Server - Metodologia simples, tecnologia possivel realizar negociacGes a partir da analise
de ponta e controle gerencial, & um sistema prévia do pedido.
gerenciador de informagdes que integra os dados v’ AFV Metas - Esse modulo auxilia no controle das
entre 0 ERP e os usuarios que utilizam as solugdes  metas, permitindo apurar as informacdes de acordo
AFV Android e/ou AFV Web/Desktop. com os padrdes e regras de cada empresa. )

()| fetios =
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TECNOLOGIA
E AUTOMACAO

=

Y COMPEX

transforme dados em resultados

COMPEX

Desde 1999, a Compex comercializa coletores de dados, leitores de

codigo de barras e impressoras térmicas para o varejo, atacado, logistica,
distribuicdo, hospitais, industrias, 6rgaos publicos, entre outros. Compromisso
com a qualidade e um amplo portfélio de produtos.

PRODUTOS
( )
v/ Além dos produtqs comercializados, CONTATO
a Compex oferece ainda: , ,
A Meire Moreira
* Assisténcia Técnica

meire@compex.com.br

+ Suporte Técni
uporte Técnico (11) 3900-9333

* Treinamentos
\_ _J

FAITEC

Servigos de Cloud Computing (nuvem privada FTC Cloud), Consultoria
Personalizada e Gestao de Banco de Dados para ERPs, Firewall,
Planejamentos, Implementagdes e venda de softwares.

FAITEC

tecnologia

PRODUTOS
4 )
v’ FTC Cloud Privada Dedicada
v’ FTC Cloud Colocation CONTATO
v’ Servicos DBA Especializados Fabio Santana
v FTC Cloud Backup gerenciado fabio.santana@ftccloud.com.br
v FTC BI (Business Intelligence) (11) 94029-5242
v’ Suporte especializado e monitoramento 24x7x365
\1/ Licenciamento de software )

www.abad.com.br/central-de-negocios




TECNOLOGIA
E AUTOMACAO

®

1

Brasil

ASSOCIACAO BRASILEIRA DE AUTOMACAO

GS1 BRASIL

A GS1 é uma organizagao multissetorial sem fins lucrativos e unica responsavel pelo desenvolvimento e

aplicacao de padrdes globais de identificagdo, dentre eles o GTIN, que é a identificagdo Unica e inequivoca
de produtos. A GS1 Brasil - Associacao Brasileira de Automacao integra esta rede global e conta com mais
de 58 mil associados, atuando em diversos setores, para que melhores praticas possam ser adotadas com

objetivo de tornar o mercado mais eficiente e sustentavel. Atualmente, nossos associados representam

36% do PIB e 12% dos empregos formais.

PRODUTOS

v’ O Cadastro Nacional de Produtos, um banco de
dados que possui mais de 60 milhdes de produtos
cadastrados pelos proprios fabricantes e donos
de marca, contendo informagdes como descrigao,
marca, dados fiscais (como NCM/CEST) e fotos,
entre outras, mantendo uma base cadastral unica,
centralizada e consistente de informagbes de
produtos.

Vocé, atacadista e distribuidor tem a oportunidade
de realizar alinhamento de cadastro entre os
parceiros comerciais por meio de uma API, onde
podera consultar o cadastro dos produtos dos itens
de revenda tendo como beneficio um cadastro
de produtos consistente e consequentemente
reducao de erros de pedidos, rupturas, devolugdes,

inconsisténcias de inventdrios e emissdo de
documentos fiscais mais assertivos. Para ter acesso
a consulta de informag6es de produtos, a empresa
precisa ser indicada por alguma filiada ABAD ou ser
associada a GS1 Brasil. www.gs1br.org/api e em
seguida consulte sua filiada para mais detalhes.

J

7

VANTAGEM/DIFERENCIAL
Acesso a API de consulta de dados de produtos,

via assinatura do termo de parceria, aos asso-
ciados das Filiadas da ABAD.

G J
CONTATO Paullo Crapma 1 Eedes S:.cla;s: -|
www.gs1br.org paulo.crapina@gs1br.org .acebc.Jo 1 gs bra§|
(11) 95307-2969 Linkedin: gs1-brasil

Instagram: @gs1brasil

()| feseios
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TECNOLOGIA

E AUTOMACAO

MAXIMQ TecH

MAXIMATECH

O Grupo Méxima é composto por MaximaTech, onBlox e LifeApps e conecta toda a cadeia de
abastecimento a partir de tecnologia, seja on-premises ou em nuvem. Atendemos mais de 1.300
clientes e 100 mil usuarios em todo o Brasil com solugdes méveis para e-commerce, forca de vendas,
trade marketing e tecnologia especializada em logistica de entrega, com WMS e TMS.

PRODUTOS

N
v’ Forca de vendas: Emita pedidos e acompanhe seu time comer- CONTATO

cial, criando rotas para os vendedores e autorizando descontos.

v’ E-commerce: alcance mais clientes com uma plataforma de
vendas lider de mercado no setor atacadista e distribuidor.

v’ Logistica: roteirize carregamentos, acompanhe motoristas,
gerencie armazéns e otimize processos (WMS e TMS).

v Trade Marketing: controle as ag6es dentro do PDV, facilitando
\a rotina dos promotores.

Selva Tassara
comunicacao@maximatech.com.br
(62) 3412-2900

(62) 99231-3908 - WhatsApp

J

TRADEPRO

Desenvolvemos solugdes de tecnologia para gestéo de pessoas, processos TRADEPRO
e produtos em varios setores, ajudando empresas a melhorar a visibilidade teenologia

de seus produtos nos pontos de venda, com solu¢des para Trade Marketing,

Forga de Vendas e Chat Commerce, melhorando a produtividade, reduzindo

custos e rupturas e aumentando as vendas. Temos mais de 10 anos de

mercado e mais de 15.000 usuarios em todo o Brasil.

PRODUTOS

( )
v TradePro Promoter - Plataforma de gestéo de equipes de Trade Marketing, CONTATO
que permite cadastrar e monitorar os roteiros, fazer controle de ponto eletrénico
e rastreamento com GPS.

v’ Promotor Freelance - Aplicativo criado para ajudar empresas que precisam
evitar rupturas, fazer reposi¢éo com fotos, pesquisas de prego e de validade.

v’ TradePro Clube da Venda - Plataforma de gestéo de equipes de vendedores
para monitoramento online dos roteiros com registro de visitas por GPS e muito
mais.

v’ TradePro Chat Commerce - Plataforma de atendimento através de canais de

chat ou WhatsApp, utilizando inteligéncia artificial para automatizar o atendimento
\de clientes e emissao de pedidos. )

Rogério Moraes
rogerio@mobilesys.com.br
(41) 99235-0093

()| feseios
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TECNOLOGIA
E AUTOMACAO \ )
POLIBRAS
POLIBRAS SOFTWARE SOFTWARE

Empresa pioneira e especialista em desenvolver e implantar solu¢des que aceleram e ampliam

a cadeia de venda das empresas focadas em negdcios B2B em todo o Brasil. Sdo mais de 30
anos de mercado desenvolvendo solugdes tecnoldgicas para acelerar o faturamento em todos os
clientes com as melhores técnicas de Inteligéncia Artificial € Machine Learning que proporcionam
maior competitividade para o negdcio da: INDUSTRIA, DISTRIBUIDOR e ATACADO.

PRODUTOS

\
v’ Polipedidos AFV - Com integragao com todos os ERPs, a CONTATO
ferramenta garante que a equipe de vendas execute todos os

fluxos de atividades para maior produtividade e rentabilidade. Max Okamoto

v Polipedidos Al - Inovador no mercado, o "Robd" com max.okamoto@polibrasnet.com.br
Inteligéncia Artificial é ‘treinado’ para fazer a identificagao (85) 4008-4510

visual dos pedidos em formato PDF e Excel e ajusta-lo

automaticamente.

v Policommerce App - Antes, para fechar negocios, os
vendedores precisavam ir até o cliente. O aplicativo fez crescer
\as vendas e agora os clientes fazem os pedidos direto nele.

J

ToTvS TOTVS
ATOTVS, maior empresa de tecnologia do Brasil, cria solugdes

inovadoras para transformar o dia a dia das empresas por meio da
tecnologia, levando ainda mais produtividade para os negdcios.

PRODUTOS

-
v TOTVS Distribuigéo e Varejo - Linha Winthor - CONTATO
ERP lider de mercado e especializado no setor atacadista centraloportunidades@totvs.com.br
distribuidor, com recursos para gerenciar operagdes de 0800 70 98 100

armazenagem do backoffice ao core business.

v TOTVS Distribui¢ao e Varejo WMS - Linha Winthor
- sistema de gestao de armazenagem especializado

no setor de distribuigdo para aumentar a eficiéncia
operacional do seu atacado ou centro de distribuic&o.

v’ TOTVS Omni by Moddo - plataforma para conectar

lojas, estoques e parceiros em um unico lugar e fazer sua
\estratégia de Omnicanalidade acontecer.

J

()| feseios

www.abad.com.br/central-de-negocios




TECNOLOGIA
E AUTOMACAO

SANKHYA

o
Sankhya

Fundada em 1989, a Sankhya Gestéo de Negdcios é uma das maiores empresas provedoras de
solugdes integradas de gestao corporativa (ERP) do Brasil. Atualmente, a empresa atende a todo o
territorio nacional através de 49 Unidades de Negdcio e conta com mais de 1900 colaboradores e 16 mil
clientes, que confiam nas sua solugdo para movimentar mais de 300 bilhdes de reais por ano.

PRODUTO

\.

v’ A Sankhya é uma empresa de Gestao que utiliza a tecnologia,
atraves de uma solugéo de gestao ERP, para dar aos clientes elementos
estratégicos que permitem a eles tomar a melhor deciséo. Para isso,
conta com um processo de trabalho, plataforma aliada a ferramentas e
prestagdo de uma série de servigos que se ajustam ao foco dos seus
clientes e ao seu momento de maturidade de gestéo, anseios e suas
necessidades. Sendo assim um conjunto de solugdes que séo flexiveis,
que destravam o conhecimento e potencializam as pessoas.

~
CONTATO
www.sankhya.com.br
0800 940 1515

J

ZETA DADOS

Somos uma Start-up com foco em Analytics e Big Data.
Ajudamos empresas a aumentarem suas margens e vendas,
gerando decisdes comerciais e estratégicas respaldadas pela

zeta
dados

dana science Com resulasos

inteligéncia e analise de dados confidveis e otimizados, através dos nossos servigos.

PRODUTOS

v’ Torre Analitica - servigo analitico completo,
incluindo solugdes para otimizagao de vendas
através de anélises de Portflio Sugerido, Supervisor
Virtual, Segmentacéo de Clientes, Otimizagao de
Verbas, entre outros.

v’ Consultoria de Dados - projetos customizados
para estruturagdo de demandas analiticas
especificas de empresas, envolvendo modelagens
e integracdo de dados / ferramentas, oferecendo
uma solugao que se adeque a sua demanda.

v’ Estudo de Mercado - projeto de analise
kde potencial de mercado, de acordo com a

necessidade do cliente, focado em dados
sociodemograficos, analises de oferta e demanda
para determinados segmentos em determinadas
geografias, assim como canais e consumidores,
anélise de concorrentes e canais online.

CONTATO

Jorge Abussamra de Aimeida
Jorge.abussamra@zetadados.com.br
(11) 97052-6315
www.zetadados.com.br

()| feseios
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VEICULOS +
INSUMOS E
ACESSORIOS

MERCEDES-BENZ

Inaugurada em 28 de setembro de 1956, a fabrica da Mercedes-Benz do Brasil em Sao
Bernardo do Campo (SP) é a maior planta da Daimler fora da Alemanha. Ali funciona também
um avangado Centro de Desenvolvimento Tecnolégico. Com 20 anos de atividades, é o maior
do Brasil e 0 maior da Daimler fora da Alemanha para veiculos comerciais Mercedes-Benz.

PRODUTOS
~
v’ Os caminhdes da familia Accelo s&o veiculos compactos, ageis, confortaveis, ideais para a
distribuicao urbana.
v’ Os caminhdes da familia Atego séo utilizados para médias distancias entre cidades, apresentando
excelente desempenho aliado com conforto e seguranga.
v’ Para as longas distancias, os veiculos da familia Axor e Actros apresentam excelente custo operacional
e maximo conforto para o motorista se sentir em casa.
v’ Todos os caminhdes possuem servigos de manutengéo e telemetria de fabrica.
\ J
4 PRINCIPAIS CLIENTES ATENDIDOS: h
VANTAGEM/DIFERENCIAL » Martins '
O associado possui condi¢des  Peixoto
comerciais extremamente atrativas .
~ + Alianga
em relagdo ao mercado, de acordo « Fokus
com a sua importancia e relevancia + JC Distribuica
dentro da economia brasileira. Além — u!gao
disso, o relacionamento entre as ) Grupo Doruzete
empresas resulta em possibilidade de * Rio do Peixe
crescimento continuo. ) gBA b sidora Serid
* Distribuidora Seridd
\ J

CONTATO
www.mercedes-benz.com.br

Silvio Rocha
silvio.rocha@daimlertruck.com

REDES SOCIAIS

(61) 99851-7094

()| feseios
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Vi viBr/

VIBRA
Lider no mercado brasileiro de distribuicao de combustiveis e de 4 )
lubrificantes, a Vibra proporciona a melhor alternativa energética e v’ Destacamos os produtos:
de mobilidade a seus clientes, alinhada as melhores praticas de ESG « Combustiveis (diesel,
do setor. No mercado automotivo, a Vibra detém a licenga de uso da gasolinas)
marca Petrobras, com 8,3 mil postos de combustiveis, em todo o Pais. « Lubrificantes (top turbo pro)
Com uma estrutura logistica que garante sua presenga em todas as
regides do pais, a empresa conta com um portfolio de mais de 18 mil .
grandes clientes corporativos, em segmentos como aviago, transporte, v Destacamos os servigos:
indUstrias, agronegdcio e quimicos. Em lubrificantes, ¢ lider de mercado * De olho no combustivel
com a marca Lubrax, Top Of Mind, e possui a maior planta industrial para * Servigo de lubrificacdo
produg&o de lubrificantes da América Latina. * Gestéo de abastecimento
v’ Energia oferecemos:
CONTATO * Mercado livre de energia
www.vibragnergia.com.br * Geracao distribuida
\. J

B
= Apoie sua entidade m

P y Na luta por um ambiente
de negocios melhor.

ASSOCIACAO BRASILEIRA DE
ATACADISTAS E DISTRIBUIDORES
DE PRODUTOS INDUSTRIALIZADOS

Nosso objetivo € o desenvolvimento econdmico, social e ambiental para todos os elos do Canal Indlretu
Venha participar! Juntos podemos mais!

. i BANCO CATEGORIAS EM
NEWS{?  ANUARIOABAD ~ APUICATIVO[] DEDADOSE:  DESTAQUES®
NEGOCIOS’>  POLITICA'™  CANALINDIRETOA gqqmnlcn B LOGISTICA
. e ENCONTRO FORMECEDOR .
ghastecebern  DEVENDAS "i* 5o canalinomers DE VALORE) PRESIDENTES 2 NOTA 10 i
INSTITUTO¢r Slicessoresiiin RANKING# DISTRIBUICAD SEMINARIOMy  |NTERNACIONAL

ABAD | Associagao Brasileira de Atacadistas e Distribuidores de Produtos Industrializados

Avenida Nove de Julho, n® 3,147 - 9@ andar - CEP: 01407-000 - Sio Paulo - SP | Fone/Fax: (11) 3056-T500 « Site; www.abad.com.br « Email: abad@abad.com.br
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VW CAMINHOES E ONIBUS

Caminhoes
Onibus

Fabricante dos caminhGes das marcas Volkswagen € MAN e dos chassis de 6nibus Volksbus que
atendem aos segmentos urbanos e rodoviarios, a VW Caminhdes e Onibus tem sua planta localizada
em Resende (RJ), onde esta também o centro de pesquisa e de desenvolvimento de novas tecnologias.
A montadora é referéncia em inovagdes tecnolégicas, desde seus primeiros modelos, incentiva e
conduz estudos com fontes alternativas de energia, como combustiveis renovaveis e alternativos.

PRODUTOS

v’ Novo Delivery Ideal para o transporte rapido na
cidade e no campo, com maior agilidade, economia
e versatilidade. Comercializado nas versdes,

Trend e Prime, atendendo a legislagao de VUC
(Veiculo Urbano de Carga). Equipado com caixa

de transmissdo EATON/ESO 6106 (06 marchas

a frente € 01 a ré) e sistema de pds-tratamento

de emissdes (SCR - Catalizador de Redugao
Seletiva), baseado na utilizagdo de ARLA 32.

v’ VW Delivery 9.170 Apresenta robustez de
caminhao e conforto de carro de passeio, com 0
moderno motor Cummins ISF de 3,8 litros, 165 cv, e
capacidade de carga Util + carroceria de 5.500 kg.

v’ VW Delivery 11.180 Combina confiabilidade,

robustez e o melhor desempenho da categoria, com
0 moderno motor Cummins ISF de 3,8 litros, 175 cv,
e capacidade de carga Util + carroceria de 7.350 kg.

v’ VW Constellation 24.280 Distribuicdo com
agilidade nos servigos de curta, média e longa
distancia que exigem alta disponibilidade. Transmissao
ZF, do tipo mecanica (09 marchas a frente e 01 a ré)
\ou automatizada (10 marchas a frente e 01 aré), e

motor MAN D08, 277 cv, com tecnologia de emissdes
EGR, que dispensa o uso do ARLA 32. Capacidade
de carga util + carroceria de 16.160 kg. Disponivel nas
versoes cabine teto baixo, cabine leito baixo, cabine
leito teto alto e com 2° eixo direcional.

v’ e-Delivery 11 toneladas 4x2: O modelo esta
equipado com um motor que entrega 300kW com
torque maximo de 2.150 Nm desde a rotagéo
zero. Equipado com suspensdo pneumatica

de série, atende as mais variadas aplicagbes
urbanas e conta com seis modulos de bateria ou,
opcionalmente, trés médulos, de acordo com a
autonomia necessaria a operagao. Tem peso bruto
total de 10.700 kg e sua capacidade méxima de
carga util, somada a carroceria, chega a 6.320 kg.

v’ e-Delivery 14 toneladas 6x2: Com calibragéo
minuciosa para operagéo severas, seu motor
também entrega 300kW e torque de 2.150Nm
desde as primeiras rotagdes. Tem peso bruto total
de 14.300 kg e sua capacidade maxima de carga
util, somada a carroceria, chega a 9.055 kg, a
maior de sua categoria em elétricos do Brasil.

CONTATO

WWW.VWCO0.com.br entre ABAD e VWCO

Vendas Especiais Caminhdes

Glauco R. Juliato - Consultor comercial
e responsavel pela parceria comercial

Wilson Ragusa Junior — Supervisor
Vendas Especiais Caminhdes
wilson.ragusa@volkswagen.com.br
(11) 5582-5849

glauco.juliato@volkswagen.com.br

(11) 5582-4834
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()| feseios

www.abad.com.br/central-de-negocios






